Sellex

SET: HAUPTMERKMALE UND VERKAUFSARGUMENTE (USP)

SET ist ein von Mario Ruiz entworfener Mehrzweckhocker.
Die wichtigsten Verkaufsargumente (Unique Selling Propositions) von SET sind:

e Erbehilt in den verschiedenen Rdumen derselben Einrichtung die gleiche Asthetik des Produkts
bei.

e Vielfdltige Einsatzmdglichkeiten als Hocker und Stuhl dank der unterschiedlichen lieferbaren
Hohen.

e Optional automatische Riickstellung der Schale, um in Raumen mit vielen Leuten Ordnung zu
schaffen.

o Befestigung am Innenboden zur einfachen Reinigung.
Materialien:

e Gestelle:
o Kufengestell: Stahlrohr
o Holzbeine: Buchenholz
o MittelfuR: Stahl
o Bodenbefestigung: Stahl

e Polyethylengleiter

e Schale:
o Polypropylen (Option gepolsterte Sitzflache)
o Holz mit Rickenlehne (Option gepolsterte Sitzflache)
o Holz ohne Riickenlehne (Option gepolsterte Sitzflache)

Modelle: Kufengestell, Holzbeine, Mittelful}, Bodenbefestigung.
R3dume, in die er optimal passt:

e Biiros: Informelle Besprechungsraume.

o Gastgewerbe: Restaurants und Cafeterias am Vormittag, Konferenzraume am Nachmittag und
Freizeitbereich am Abend.
e Zuhause
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